
 
 

 

   

  

  

 

   

   

 

 

  

  

  

 

 

  

 

  

 

 

 

 
 

 

 

 

 

  

 

  

  

 
 

 

  

焼津商工会議所 (054-628-6300) 行 平成 29 年    月    日 

事業所名  住 所  

電話番号  FAX 番号  

参加者名  参加者名  

※申込書にご記入頂きました個人情報は、適切な管理を図り、参加者名簿の作成および本講演会に関する連絡の目的のみ使用します。 

（切り取らずにこのまま送信してください。） 

大学院在学中から執筆活動を開始する。 

現在は、有限会社アンギルド社長 立正大学心理学部対

人・社会心理学科客員教授（担当は主に対人スキルトレー

ニング） 日本説得交渉学会会員。 

辛辣な毒舌を連発しながらも好感度が高く、なぜ多くの人たちを

惹きつけるのか？ 実は心理学で分析すると、私たちが普段の生

活で応用できる、人づきあいのテクニックに長けていることがわ

かります。本セミナーでは八面六臂の大活躍を続けるマツコ・デ

ラックスさんの「人心掌握術」を、実践トレーニングを交えて楽

しく学んで頂きます。話ベタや人付き合いが苦手な方は勿論のこ

と、仕事や恋愛など様々な場面でバリバリ活用したい方など、ぜ

ひこの機会にご参加下さい。皆様のご参加お待ちしております。 

 

毒舌を吐きながらも、 

会う人全員をファンにする心理テクニック 

 営業力アップセミナー  

内藤
な い と う

 誼人
よ し ひ と

 氏 
立正大学 心理学部 対人・社会心理学科 

客員教授 

講 師 

1997 年 慶應義塾大学文学部人間関係学科卒業 

1998 年 慶應義塾大学社会学研究科修士課程卒 

2001 年 慶應義塾大学社会学研究科博士課程修了 

（単位取得退学） 

 
日 時 

会 場 

(主催) 焼津商工会議所 

定 員 受講料 

申 込 

平成 29 年11 月14 日（火） 13：30～15：30 

焼津商工会議所 2 階会議室（焼津市焼津 4-15-24） 

40 名（定員になり次第締め切り） 無料 ※当所非会員は6,000 円 

お電話または下記申込書にご記入のうえＦＡＸにてお申込下さい。 

（TEL）054-628-6251 （FAX）054-628-6300 

11 月 14 日開催 『心理テクニック』 参加申込書 FAX：054-628-6300 
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